Mit fremder Pelletsheizung
wohlig warm

BEtM CONTRACTING UBERNIMMT EIN ENERGIELIEFERANT DIE WARMEVERSORGUNG

Der Markt fiir Wirmecontracting
wachst. Auch die Pelletsbranche
profitiert davon. Gerade fiir
Holzpelletsanlagen mit mittleren
und héheren Leistungen kann
Contracting eine wirtschaftlich
sinnvolle Alternative sein.

Obwohl romantisch zwischen Wal-
dern und Flussauen gelegen, ist das
bayerische Stidtchen Mering kein
verschlafener Ort. Dank schneller Ver-
kehrswege in die Grofistidte Augs-
burg und Miinchen hat sich die Ein-
wohnerzahl in den vergangenen Jahr-
zehnten verdoppelt. Weitere Zuziigler
werden kommen: Am Rand von Me-
ring warten im ;Wohnpark am Sand-
berg” 14 innovative Energiespar-
haduser auf neue Bewohner. Hochwar-
megeddmmte AuBenwdnde, dreifach-
verglaste Fenster und eine Pelletshei-
zung sorgen dafir, dass die Energie-
rechnung der Mehrfamilienhauser
niedrig bleibt.
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Das Besondere an dem Projekt:
Anstatt in jedem Gebdude einen
Pellatskessel aufzustellen, entschied
sich der Bauherr, die Wohnpark am
Sandberg GmbH & Co. KG, fiir ein
Pelletsnahwarmenetz. Es wird vom
Energiecontractor Stidwarme AG aus
UnterschleiBheim fir 15 Jahre finan-
ziert und betrieben. ,Vorgabe des
Bauherren war das Erreichen des Kiw-
40-Niedrigenergiehaus-Standards, um
von zinsgiinstigen Finanzierungs-
maoglichkeiten fir effiziente Energie-
sparhduser zu profitieren. Mit kon-
ventioneller Heiztechnik, wie etwa
einer Gasbrennwertheizung kombi-
niert mit Solar, wire dieser Standard
nur mit einem sehr hohen baulichen
Aufwand fir die Wiarmedammung
maglich gewesen®, erklart Rudi Maier,
Vorstand der Stdwarme AG. Da 5Siid-
wdrme bereits in der Planungsphase
einbezogen war, konnte das Unter-
nehmen dem Bauherren ein maBge-
schneidertes Nahwirmekonzept mit
Holzpellets anbieten.

Die Grundlast deckt ein 220-kw-
Pelletskessel. In Spitzenzeiten schaltet
sich ein Ol-Niederternperaturkessel
mit 345 kW zu. Gegeniber einer her-
kémmilichen Olheizung spart die An-
lagenkombination 91% klimaschid-
liches €O, pro Jahr ein. Im Vergleich
2u einer Einzelversorgung der Gebiude
fillt die gewshlte Lésung deutlich
wirtschaftlicher aus und bleibt durch
das Contracting fur Eigentiimer und
Nutzer erschwinglich - ein wichtiges
Argument fiir interessierte Wohnungs-
mieter und -kiufer.

Contracting immer beliebter
Mering ist kein Einzelfall. Strenge Um-
weltauflagen, grofier Modernisierungs-
bedarf und die hohen Investitions-
kosten fiir moderne Heizanlagen sind
Griinde, warum Kommunen, &ffent-
liche Einrichtungen, Wohnungswirt-
schafts- sowie Gewerbe- und Indus-
trieunternehmen bei der Wirmever-
sorgung immer haufiger auf Contrac-
ting setzen.Beim Contracting, englisch
~contract” flir Vertrag”, kiimmert sich
ein Dienstleister (Contractor) im Auf-
trag eines Kunden {Contractingneh-
mer) um die Versorgung von Immo-
bilien mit Energie.

Nach Angaben des Verbands fiir
Wirmelieferung (VW), der bundes-
weit 266 Contractingdienstleister ver-
tritt, ist Energieliefercontracting (auch:
Anlagen-, Nutzenergiecontracting) mit
85% die in Deutschland am haufigsten
gewahlte Vertragsform, Dabei (ber-
gibt der Gebdudeeigentiimer Planung,
Bau, Modernisierung, Finanzierung
und den laufenden Betrieb der Ener-
gieversargung komplett an einen
Dienstleister, weil ihm der Eigenbetrieh
entweder zu aufwendig erscheint
oder weil er die Kosten schlicht nicht
zu stemmen vermag. Der Contractor
verkauft dem Kunden die benétigte
Endenergie anschlielend zu einem
Festpreis. Beim Einsparcontracting
{auch: Performancecontracting), das
in 8% der Félle vereinbart wird, opti-
miert der Contractor zudem den
Energieverbrauch des versorgten Ge-
baudes und schult die Nutzer in ener-
giesparendem Verhalten.
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Regenerative Quellen machen im
Vergleich zum klassischen Contrac-
tinggeschaft mit O oder Gas langsam
Boden gut. ,Erneuerbare Energien
werden immer mehr nachgefragt.
Contracting mit Biomasse war frither
etwas Besonderes, ist inzwischen aber
durchaus normal”, sagt VAW-Projekt-
leiter Frank Stoppa. Preiskapriolen
beim Heizol und mogliche Gasliefer-
stopps haben Immobilienbesitzer

. aufgeschreckt. Biirgermeister sehen

sich in der Pflicht, wenn es darum
geht, Klimaschutzziete auf kommuna-
ler Ebene urmzusetzen und die regio-
nale Wertschopfung zu fordern. Bau-
triger missen die Energieeffizienz
ihrer Bauprojekte erhéhen, um den
verschirften Energiegesetzen und
-verordnungen Rechnung zu tragen.

Vorfahrt fiirr Holzpresslinge

Auch die Pelletsbranche hat in den
vergangenen Jlahren von der Ent-
wicklung profitiert. ,Contracting mit
Pellets spielt bei uns eine grofle Rolle.
In den Jahren 2007 und 2008 war es
im Anlagenbereich zwischen 200 kW
und 1MW der Brennstoff schlecht-
hin“, betont Stdwarme-Vorstand
Maier. Kein Wunder, denn gerade fiir
Pelletsanlagen im mittleren und gré-
Beren Leistungsbereich bietet Con-
tracting eine sinnvolle Alternative, da
sich auf diese Weise Markthemmnisse

wie die anfinglich hdheren Anlage-
kosten und der zum Teil gréBere War-
tungsaufwand gegeniiber Ol und
Gasheizungen wieder wettmachen
lassen. ,Das Interesse an Contracting
mit Pellets ist aufgrund des baden-

wiirtternbergischen Emeuerbare-Wir-
me-Gesetzes und natlrlich wegen
der seinerzeit sehr hohen Preise fiir
fossile Brennstoffe stark gewachsen®,
bestatigt Ulf Kihn, Geschaftsfihrer
der Firma Immotherm GmbH in Tibin-
gen, ein auf Energiecontracting spe-
zialisiertes Gemeinschaftsunterneh-
men der Technischen Werke Fried-
richshafen, der Stadtwerke Tiibingen
und des Siedlungswerks Stuttgart.

In der Praxis finden sich je nach
Philosophie des Cantractors sowohl
bivalente L&sungen, bei denen ein
Holzpelletskessed durch andere War-
meerzeuger unterstiitzt wird, als auch
monovalente, also rein mit Holzpel-
lets versorgte Heizungen.  Mittler-
weile errichten wir unsere Anlagen
grundsatzlich monovalent”, erlautert
Kiihn. Bei der Sidwarme AG orien-
tiert man sich an der Heizlast der
Gebdude, Das Unternehmen bevor-
zugt bivalente Anlagen, da dadurch
eine hohere Versorgungssicherheit
gewdhrleistet sei. Einen Mittelweg
wiihlt man bei der Kewog Energie
und Dienste GmbH in Tirschenreuth.
Pelletsanlagen werden monovalent
installiert. ,5ind jedoch noch her-
kdmmliche Heizanlagen vorhanden,
ziehen wir sie zur Spitzenlastab-
deckung mit heran®, sagt Geschéfts-
fihrerin Diana Hehenberger.

In der Praxis vielfach bewahrt

Bei der Firma Immotherm, die seit
neun Jahren Holzpelletsanlagen im
Contracting betreibt und inzwischen

tiber eine ansehnliche Referenzliste =
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Ein 220-kW-Pelietskesse! dar
Karke Kéh Pyrot Beheizt 14
energiespavende Mehrfamilien-
hdusayr in Mearing.

verfugt, ist man {berzeugt, auf dem
richtigen Weg zu sein. ,Unsere Erfah-
rungen mit Holzpelletsanlagen sind
gut. In den nachsten zwei Jahren pla-
nen wir etwa acht bis zehn weitere An-
lagen in Betrieb zu nehmen”, sagk Ge-
schaftsfiihrer Kihn. Obwoh| die még-
lichen Fehlerquellen beim Bau und
Betrieb der Holzpelletsanlagen deut-
lich héher seien als bei Ol oder Gas-
anlagen, sind auch bei der Siidwarme
AG die Erfahrungen laut Vorstand
Maier ,grundsatzlich recht positiv.

Gegenilber dem Mitbewerber
Hackschnitzel schneiden Pelletsanla-
gen durch den homogenen Brenn-
stoff, die geringen Emissionen und die
einfache Lagerung besser ab. ,Es hat
sich erwiesen, dass es wesentlich effek-
tiver ist, Pelletsheizanlagen im Con-
tracting zu erbauen als Hackschnit-
zelanlagen®, sagt Andreas Kummer,
Geschéfisfiihrer der Biotec Contrac-
ting in Sandhausen bei Heidelberg.
Beirn Contracting mit Hackgut sei der
Betrieb durch mehr Stéreinsatze und
graBeren Verschleil} der feuerbelaste-
ten Teile erheblich aufwendiger als

Mit Pellets heheizte Mehr-
familienhduser im Wohnpark
am Sandberg in Mering.

bei Pellets, berichtet Kummer aus der
téglichen Praxis.

Von den Vorteilen, die die kleinen
Holzpresslinge bieten, konnte Kummer
bereits viete Kunden {iberzeugen. Das
Unternehmen arbeitet eng mit ver-
schiedenen Energieversorgern zu-
sammen und baut in deren Auftrag
Pelletsanlagen, die im Contracting-
verfahren abgewickelt werden. Jiings-
tes Projeke ist eine zwei mal 250-kW-
Halzpelletsanlage zur Warmeversor-
gung von 40 Einfamilienhausern in
Eppetheim fir die Baufinanz Bau-
trager GmbH & Co.KG in Leimen.

Brennstoffkosten entscheidend

Unter der aktuellen Finanz- und Wirt-
schaftskrise hat das Contractingge-

schéft bisher nicht gelitien. Im Ge-
genteil: ,Der Markt Fir Contracting
weist wie nur wenige andere Dienst-
leistungsmaérkte stabile Wachstums-
raten auf’, heillt es in einer aktuellen
Studie des Bremer Marktforschungs-
instituts Trendresearch. Einen Damp-
fer hat das Contractinggeschéft mit
Pellets jedoch zuletzt durch die stark
gesunkenen Heizdlpreise bekom-
men, denn die Hhe der Brennstoff-
kosten spielt fiir die Wirtschaftlichkeit
einer Contractingléisung eine wesent-
liche Rolle. ,Derzeit ist die Wirtschaft-
lichkeit bei Pellets leider nur schwer
oder eher gar nicht darstellbar, sodass
die Nachfrage sinkt, bedauert Maier.
Nach Einschitzung von Hehenberger
haben die hohen Pelletspreise von
2006 bei manchen Kunden anhaltende
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Befirchtungen vor weiteren Preis-
spriingen geweckt: ,Das Vertrauen ist
noch nicht wiederhergestellt und es
herrscht oft Skepsis vor.”

Gut, wenn man in solchen Zeiten
potenzielle Contractingkunden mit
attraktiven Pelletspreisen fiir sich ge-
winnen kann. Ein Weg, den die EC Bio-
energie GmbH in Heidelberg beschrei-
tet, deren Tochterfirma Energiecon-
tracting Heidelberg AG laut Geschafts-
fihrer Ulrich Kaier seit 1980 zu den Ur-
vatern des Contractings” in Deutsch-
land zihlt. Da EC Bioenergie selbst
Holzpeltets produziere, kénne sie
Warmeliefervertrage und giinstige
Pellets im Gesamtpaket zu langiTistig
sehr quten Konditionen anbieten, die
kein anderer Energietriger erreiche.
JWir wachsen mit Pelletscontracting
in sehr groller Geschwindigkeit und
sehen enorme Zukunftspotenziale
hierin®, sagt Kaier.

Mabgliche Fallstricke

Contracting biete Anwendern zwar
viele Vorieile, den positiven Aspekten
stinden jedoch auch Nachteile ge-
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gentiber, heillt es beim Verbraucher-
schutzverein ,Wohnen im Eigentum*”
in Bonn. Nachteilig seien die langen
Laufzeiten der Contractingvertrage,
die meist iiber 10-15Jahre gingen. Oft
fehlten sichere Regelungen iiber In-
standhaltungspflichten und den Zu-
stand sowie den Verbleib der Anlage
nach Vertragsende. Auch Klauseln
iiber Preisgestaltung und Preissteige-
rungen seien haufig undurchsichtig.

Die Fachagentur Nachwachsende
Rohstoffe {FNR) empfiehlt deshalb
eine detaillierte Vertragsgestaltung,
die Haftungsfragen klart und eine Ab-
sicherung im Fall der Zahlungsunfa-
higkeit sowohl des Contractors als
auch des Contractingnehmers vor-
sieht. Der VIW bietet seinen Mitglie-
dern eine Weiterbetriebsgarantie fiir
Contractingprojekte und springt bei
der Insclvenz eines Contractors kurz-
fristig als Treuhdnder ein.

Kantrovers diskutiert wird der Ein-
satz von Contracting im Mietwoh-
nungshestand. Ein Grofiteil deutscher
Mietwohnungen ist aufgrund alter
Mietvertrdge fir Energieeffizienz-
malnahmen durch Contracting blo-
ckiert.Zu diesem Ergebnis kommt ein
Gutachten der Universitdt Jena, das
im Auftrag des ESCO Forums im Zen-
tralverband Elektrotechnik- und Elek-
tronikindustrie (ZVE!) erstellt wurde.
Das ESCO-Forum, ein Zusammen-
schluss von Contractoren mit etwa
7.000 Anlagen, und der VW fordern
daher eine Modernisierung des Miet-
rechts, um Contractinglésungen bei
Altbauten flichendeckend zu ermég-
lichen.

Dem widerspricht der GdW Bun-
desverband deutscher Wohnungs-
und Immobilienuntermehmen. Sofern
die Mietvertrige einen Verweis auf
die I1. Berechnungsordnung enthiel-
ten, sel ein rechtssicheres Contracting
maglich. Nur flir Mietvertrage, die vor
1989 abgeschlossen wurden, miisse
eine neue gesetzliche Regelung ge-
funden werden. I

von
Almut Bruschke-Reimer

Speazialist fiir Pellet-, Hackgut-
und Stiickholzheizungen 10-300 kW




